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Группа компаний Finbridge 

ГК Finbridge, основанная в 2011 году, является на сегодняшний день одной из ведущих финтех-групп 
на российском рынке и лидером по темпам роста.

Финансовая экосистема ГК Finbridge объединяет различные финтех-компании, предоставляющие 
финансовые продукты для физических лиц и малого бизнеса, платформу для акселерации мерчантов 
маркетплейсов, а также сервис онлайн-платежей, управление инвестициями.

В России наши проекты — одни из лидеров в потребительском кредитовании, на рынке платежных 
систем. По данным «Эксперт РА», крупнейшего кредитного рейтингового агентства, аккредитованного 
Банком России, ГК Finbridge входит в ТОП-3 на микрокредитном рынке России по объему портфеля 
и занимает одно из ведущих мест по темпам прироста. 

За 2021 год  группой было выдано займов физическим лицам на сумму 18,4 млрд рублей. 

Среднемесячный оборот группы превышает 1,5 млрд рублей. 

Группа является партнером крупных банков, входящих в список системно значимых банков России по 
данным Банка России. 
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4 327 244

846 724
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Выдачи ГК ‘’Финбридж”, тыс. руб
Рабочий портфель ГК ‘’Финбридж”, 
тыс. руб

Активные клиенты штук
Новые клиенты штук
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Карточный продукт с программой лояльности, скидками 
и подключаемой кредитной линией

Развитие проектов IL и кросс-продаж с банками 

Запуск продукта кредитования малого бизнеса под залог их 
товарного оборота (выручки)

Приобретение клиентской базы путем покупки 
портфелей долгов

Развитие факторинга в нишевых отраслях, а также коллаборация 
с банками («Акселератор»)
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